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seinem Besitze feinere Genussmittel, oder Luxusgegenstinde,
welche ehedem zur harmonischen Befriedigung seiner Bediirf-
nisse beitrugen, den geiinderten Verhiltnissen indess nicht mehr

entsprechen, so wird er dieselben, wofern er ein wirthschaften—.

des Subject ist, veriussern, um mit ihrem Erlose wichtigere
Bediirfnisse seiner Person und seiner Familie zu . befriedigen,
die sonst unbefriedigt bleiben miissten. Personen, die ihr Ver-
mogen durch ungliickliche- Speculationen, oder durch sonstige
Ungliicksfille zum grossen Theil einbiissen, verkaufen denn auch
in der That ihren Schmuck, die in ihrem Besitze befindlichen
Kunstwerke und sonstige Luxusgegenstinde, um sich mit den
Nothwendigkeiten des Lebens zu versehen. Aber auch der

steigende Reichthum bhat eine ihnliche, obwohl ihrcr Tendenz

nach entgegengesetzte Wirkung im Gefolge, indem hiedurch
viele Giiter, die bisher vorwiegenden Gebrauchswerth fiir den
Besitzer hatten, diesen letztern einbiissen, und der Tauschwerth
derselben in den Vordergrund der ckonomischen Bedeutung tritt.
So pflegen plétzlich reich gewordene Leute ihr einfaches Mobiliar,
ihren &rmlichen Schmuck, ihre unzureichenden Wohnhiuser und
sonstige -Giiter, die bisher fiir sie einen iiberwiegenden Ge-
brauchswerth hatten, zu verdussern. -

, Siebentes Capitel. .
v -Die Lehre von der Waare. U:‘lc\ﬁ\y\l)
§ 1.

Ueber den Begriff der Waare im populiren und wissenschaft-
lichen Sinne.

In der isolirten Wirthschaft ist die productive Thétigkeit
jeder einzelnen wirthschaftenden Person lediglich auf die Her-
stellung der zum Eigenverbrauche nothigen Giiter gerichtét und
somit die Production von Giitern zum Zwecke des Austausches
derselben durch die eigenthiimliche Natur dieser Wirthschaft
von selbst ausgeschlossen. Dabei konnen die zur Deckung des
Eigenbedarfes erforderlichen Arbeitsleistungen von dem Haupte der
Familie immerhin den einzelnen Mitgliedern derselben und dem
etwa vorhandenen Gesinde mit entsprechender Riicksichtnahme
auf ilire besonderen I#higkeiten und Fertigkeiten zugetheilt
werden. Was die isolirte Wirthschaft charakterisirt, ist demnach
nicht der Mangel an jeder Arbeitstheilung, sondern ihre Selbst-
geniigsamkeit, die ausschliessliche Richtung der Production. auf

“die Hervorbringung von Giitern fiir den ILigenbedarf und der

vollstindige Mangel an solchen Giitern, welche zum Austausche
gegen andere bestimmt sind.

Dass die Arbeitstheilung im Bereiche der isolirten Wirth-
schaft eine sehr eng begrenzte bleibt, versteht sich dagegen von
selbst. Der Bedarf einer Familie an einem einzelnen Gute ist
zumeist viel zu gering, als dass ein sich ausschliesslich mit der
Hervorbringung desselben, oder’ gar mit einer einzelnen Hand-
tirung beschiftigendes Individuum im Bereiche derselben einen aus-
reichenden Wirkungskreis finde und die- verfiigharen Mittel sind
zur Ernshrung zahlreicher Arbeiter meist viel zu klein. Alle
niederen Culturentwicklungen bieten uns das Bild complicirterer

Menger, Volkswirthschaftslehre. 15
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226 Ueber den Begriff der Waare.

Arbeitstheilung denn auch nur in den Wirthschaften einzelner
Grossen dar, wihrend die iibrigen wirthschattenden Subjecte bei
geringer Arbeitstheilung und eng begréinzten Bediirfnissen ver-
harren. .

Als erster Schritt in der wirthschaftlichen Culturentwickelung
eines Volkes ist es zu betrachten, wenn Personen, welche sich
gewisse Kunstfertigkeiten angeeignet haben, ihre Dienste der
Gesellschaft anbieten und den ihnen dargereichten Rohstoff gegen
eine Entschidigung verarbeiten. Die Thetes der Griechen schei-
nen in den #ltern Zeiten Handwerker dieser Art gewesen zu
sein. In vielen Gegenden Osteuropa’s giebt es selbt heute noch
keine andern Handwerker. Das im Iause des Consumenten
selbst gesponnene Garn wird von dem Weber zu Stoffen, das
selbst erzeugte Getreide vom Miiller zu Mehl verarbeitet und
selbst der Zimmermann und Schmied erhalten bei grossern Auf-
trigen den Rohstoff fiir das bestellte Product zugemessen.

Es ist als ein neuer Schritt auf dem Wege wirthschaft-
licher Culturentwickelung, zumal als ein Zeichen wachsenden Wohl-
standes zu. betrachten, wenn die Handwerker das Rohmaterial
fir ihre Producte selbst beizustellen beginnen, wenngleich sie
diese letzteren noch immer nur iiber Bestellung Seitens der
Consumenten verfertigen. Es ist’dies die Sachlage, wie wir sie
it geringen Ausnahmen in kleineren Stidten und zum Theile
auch noch in grésseren Ortschaften bei manchen Gewerben be:
obachten kionnen. Der Gewerbsmann verfertigh allerdings noch
kein Product auf ungewissen Verkauf, er ist indess bereits in
der Lage, den Bediirfnissen seiner Kunden nach Massgabe seiner
Arbeitskraft zu entsprechen, indem er sie zugleich der Miihe
des ihrerseits meist in héchst unskonomischer Weise erfolgenden
Einkaufes, beziehungsweise der Production des Rohmaterials
enthebt*). ‘

Diese Methode der Versorgung der Gesellschaft mit Giitern
bedeutet fiir die Consumenten sowohl, als auch fir die Pro-
ducenten bereits einen erheblichen Fortschritt in Bezug auf

#) Roscher: Ansichten der Volksw. S. 117, 1861; B. Hildebrand
in séinen Jahrhfichern II, 1864, S, 17; Scheel, ibid. VI, 8. 15, 1866;Schmol-
ler: Zur Gesch, des deutschen Kleingewerbes, 1870, S. 165, 180, 311 ff
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Wirthschaftlichkeit und Bequemlichkeit, ist aber pichtsdesto-
weniger fiir beide noch mit manchen schwer wiegenden Nachtheilen

verbunden. Der Consument muss noch immer einige Zeit auf
w das Product warten und ist der Beschaffenheit desselben von

vornherein nie ganz sicher, der Producent ist bisweilen ganz
unbeschiftigt, bisweilen wiederum mit Auftriigen @berhiuft, so
zwar, dass er bald feiern muss, bald dem auftretenden Bedarfe
nicht voll entsprechen kann. Diewj@d&iﬁnﬂ.&?&m zur Pro-
duction von Giitern auf ungewissen Verkauf gefilhrt, also zur
Erzeugung von Giitern, welche der Producent am Lager hilt,
um dem auftretenden Bedarfe sofort entsprechen zu kdnnen. Es

R bei fortschreitender Entwickiung der Volkswirthschaft einerseits
zur Fabriksindustrie (zur Massenproduction) und andererseits
sum Einkaufe von fertiger (Confections-)Waare Seitens der Con-
sumenten fiihrt, also riicksichtlich der Producenten, wegen der
Méglichkeit der vollstindigen Ausheutung der Arbeitstheilung
und der Anwendung von Maschinen, die hochste Wirthschaftlich-

keit, riicksichtlich der Consumenten die héochste Sicherheit
3 (Augenschein vor dem Ankaufe) und Bequemlichkeit mit sich
bringt. ‘ ’

Die von dem Producenten, oder dem Zwischenhindler fiir
den Austausch bereit gehaltenen Producte nennt nun der ge-
meine Sprachgebrauch mit Beschriinkung des Begriffes auf be-
wegliche Sachgiiter, die nicht Geld sind, Waaren *).

#) Da der Umstand, dass ein Vermogenshestandtheil von dem Besifzer fiir den
Austansch bereit gehalten wird, fiir dritte Personen nicht in allenFi]léli erkennbar
ist, so ist es bggreiﬂich, dass der Begriff der Waare im gemeinen Leben noch
weiter verengert wurde und im Volksmunde ganz allgemein nur jene Giiter
,Waaren“ genannt werden, bei welchen die Absicht des Besitzers, sie zu ver-
sussern, auch fiir dritte Persomen ersichilich ist. Diese Absicht kann anf
sehr verschiedene Weise ausgedriickt werden. Am gevsiiihnlichsteu erfolgt dies
jedoch durch Ausstellung derselben an Orten, wo Kiufer derselben. sich zu
versamimeln pflegen, wie z. B. auf Mirkten, Messen, Borsen, oder aber in
eigenen Localen, welche durch die &ussere Bezeichnung und andere in
die Augen fallende Merkmale, den Zweek, zur Aufnahme von Waaren .zu
dienen, documentiren , oder doch Dbekanntermassen zur Aufnahme solet
Giiter. bestimmt sind, z B. Verkaufsliden, Magazine, Lagerhduser ete
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228 Ueber den Begriff der Waare."

In der wissenschaftlichen Darstellung machte. sich -indess
das Bediirfniss: nach einer Bezeichnung aller fiir den Austausch
bestimmten 6konomischen Giiter, ohne Riicksicht auf ihre Korper-
lichkeit, Beweglichkeit, ihren Charakter als Arbeitsproducte, oder
die Person, welche dieselben feilbietet, geltend, und so versteht
denn eine grosse Anzahl zumal deutscher Nationaldkonomen
unter Waaren: zum Austausch bestimmte (6konomische)

Glter jeder Art.

Der Begriff der Waare im populﬁrenv Sinne des Wortes
ist aber mnicht nur deshalb von Wichtigkeit, weil die Gesetz-

“* gebungen®) und eine grosse Anzahl von National-Oekonomen

Der Begriff der Waare verengert sich demnach in dem Volksmunde natur-
gemiiss zu einer Bezeichnung jener 6konomischen Giiter, welehe sich unter
solchen #usseren Verhidltnissen befinden, dass ein Riickschluss auf die
Absichit ihrer Besitzer, dieselben zu verdussern, dem Beurtheiler méglich ist.
— Je weiter die Cultur eines Volkes fortschreitet, und je einseitiger die
Production der einzelnen wirthschaftenden Individuen wird, um so unifa,ng—
reicher werden die Grundlagen zu Skonomischen Tiuschen, um so grosser die
absolute und relative Menge derjenigen Giiter, welche jeweiliz den Waaren-
charakter haben, und es ist der skonomische Nutzen, welcher sich aus der
Ausbeutung der obigen Verhiiltnisse =ziehen lidsst, schliesslich gross genug,
um eine besondere Classe von wirthschaftenden Individuen hervorzurufen,
welche den intellectuellen und mechanischen Theil der Tauschoperationen fiir
die Gesellschaft besorgt, und sich dafiir mit einem Theile des Tauschnutzens
belohnen lisst. Die okonomischen Giiter nehmen dann ihren Weg zumeist
nicht unmittelbar von den Producenten zu den Consumenten, sondern gehen
einen oft sehr complicirten Weg durch die Hinde von mehr, oder minder zahl-
reichen Mittelspersonen, die durch ihren Beruf schon bestimmte &konomi-
sche Giiter~als Waaren zu behandeln gewshnt sind, und eigene Localititen
zum Zwecke des Austausches dieser Giiter fiir das Publicum offen halten. Auf
die betreffenden; in den Hinden dieser Personen und solcher Producenten
befindlichen Giiter, welche dieselben zum offenkundigen Zwecke der Veridus-
serung hervorbringen, hat nun der Volksmund insbesondere den Begriff der
Waare beschrinkt und zwar unzweifelhaft aus dem Grunde, weil die Absicht
der Besitzer, jene Giiter zm verdussern, in " diesen Fiéllen fiir Jedermann
insbesondere leicht ersichtlich ist, (Kaufmannsgiiter, marchandises, merchan-
dises, mercanzie ete.)

#) Auch das deutsche Handelsgesetzbuch gebraucht das Wort
,Waare® im populdren, und nicht im techmischen Sinne. Anstatt des Aus-
druckes ,Waare® findet sich bisweilen ,Gut* (Art. 365, 366, 367), ,Gegen-

-stand“ (Art. 349, 859) oder ,bewegliche Sache® (Art. 272, 301, 342); Axt,

%
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den Begriff der Waare in populdrem Sinne gebrauchen, sondern
auch um dessentwillen, weil ein Theil derjenigen, welche den
Begriff der Waare in dem weitern wissenschaftlichen Siune des
Wortes auffassen, doch bald dies, bald jenes Element der
engeren populiren Begriffsbestimmung in seine Definitionen auf-
nimmt *). -

271 heisst es: ,Waaven, oder andere bewegliche Sachen, oder fir den Han-
delsverkehr bestimmte Werthpapiere.* Immobilien und Arbeitslei-
stungen werden im deutschen Handelsgesetzbuche niemals zu den Waaren
gerechnet, desgleichen Firmen als solche, welche, nebenbei gesagt, abge-
sondert von dem Geschiift, fiir welches sie gefiilhrt werden, im rechtlichen
Sinne gar nicht Waaren sein kénnen (Art. 23), gleichwie alle ibrigen ,res
extra commercium.“ Schiffe werden im deutschen Handelsrecht den Waaren
entgegengestellt (Art, 67), doch gelten dieselben in manchen andern Codifi-
cationen fiir ,bewegliche Sachen“ und kénnen den Waarencharakter erlangen
(s. Goldschmidt Handelsrecht, I, 2. Abth., §. 60, pag. 527, Aum. 7, 1868).
Die juristische Literatur iiber den Begriff Waare: ibid. pag. 525; doch be-
stimmt Goldschmidt selbst (I, 1, Abth. 298) den Begriff ,Waare“ auch vom
juristischen Standpunkte aus zu eng, wenn er die vom Producenten fir
den Austausch bereit gehaltenen Giiter nicht zu den Waaren rechnet. In den
r6mischen Rechtsquellen werden ,merx, respromercalis, mercatura® etc. bald in

‘dem engern Sinne des Handelsobjectes, bald in dem weiteren der feilgebo-

tenen Sache gebraucht. (1. 73, §. 4, D. de legat. (32, 3); 1. 32, § 4, D.
de aur. arg. 34, 2; 1 1, pr. § 1, D. de cont. emt. (18, 1); 1 42, D. de
fidejus. (46, 1). Das Osterreichische biirgerliche Gesetzbuch stellt (§. 991) die
Waaren den Schuldforderungen gegeniiber.

#) Die Lehre von der Waare hat bei den Englindern, Franzosen
und Italienern mit einzelnen Ausnahmen iberhaupt keine selbstindige Bear-
beitung gefunden, Die Ausdriicke: goods, marchandises, merci etc, werden
fast durchwegs in dem populdren Sinne von ,Handelsgiitern,“ ,Kaufobjecten,“
und auch da nicht in technischem Sinne, sondern in hochst schwankender
Weise gebraucht. Hiufig werden die Waaren den Arbei tsleistungen
und dem Gelde (Neck er: Legislation et commerce des grains, I, Chap, 12;
Genovesi: Lezioni, II, 2, § 4), regelmissiz den unbeweglichen Giitern
(Guillaumin et Cocquelin: Dictionnaire, IT, 131. Art. ,marchandise“ v. Hor.
Say), bisweilen als Manufacturproducte den Rohstoffen (Quesnay: Maximes
generales XVIL), oder den Unterhaltsmitteln: denrées (Dutot: Sur le com-
merce etc., Chap. I, 10) entgegengesetzt, wihrend Montes quieu (Esprit
des lois, XXII, 7) ,marchandises* eben im Sinne von: ,denrées® gebraucht.
Roberts, ein Zeitgenosse Mun's, definirt (Merchant’s map, 4th ed, S. 6 f£.): the
things wherewith the merchants negotiate and traffick are termend ,merchan-
dises," “und theilt die letztern in ,wares® und ,moneys.“ Der Diction naire
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230 Ueber den Begriff der Waare.

Aus dem eben dargelegten Begriff der Waare im wissen-
schaftlichen Sinne des Wortes ist zugleich evsichtlich, dass der

de I'Academie frangaise nennt Waaren: ,ce qui se vend, se débite
dans les boutiques, magasins, foires, marchés.* — Wo gelegentlich Waaren
in dem weitern wissenschaftlichen Sinne bezeichnst werden sollen, geschieht
dies durch Umschreibungen, z. B.: Quantité i . vendre (Necker); superflu
antant quil peut étre échangé (Forbonnais); things who have not reached
the hands of those, who are finally to use them (A, Smith); cio che sop-
prabonda in alcuni per sussistere essistessi, e ch’essi passano ad altri (Ortes) ;
doch nennt ‘sclion Condillac (Le commerce et le gouvernement, Part. I, 5)
ymarchandises* : ,Ces choses, qu'on offre 4 échanger,* und wird damit der
Vorldufer des (franzosisch schreibenden) Storch, welcher (Cours 1, S. 82,
1815): ,Les choses destinées & I'échange se nomment marchandises“ definirt, —
Unter den Deutschen gebrauchen Justi, Biisch, Sonnenfels, Jacob
das Wort ,Waare“ noch im populiren Sinne. Sodén mnennt nallen Pro-
ductstoff: ,Waare“ (Nationalskonomie, T, S. 285, 1815), wobei er unter
»Productstoff“ alle Roh- nnd Industrieproducte versteht (ibid. 8. 54), wih-
rend Hufeland, (N. Grundleg., 11, §. 96) gleichfalls zu weit: »Waare ist Alles,
was weggegeben, besonders fir etwas Anderes weggegeben werden kann,“
-definirt. Rau folgt (Volkswirthschaftslehre, I, §. 407) der Definition Storch’s ;
anch ihm sind nalle Vorrathe von Giitern, welche zum Tausche bestimmt
sind““: ,,Waaren*; auch Grundstiicke konnen Waaren werden; das Geld ist
seinem Stoffe nach, nicht aber als solches, Waare (ibid. I, §. 258); dass
ibrigens Rau nur Sachgiiter als Waaren anerkennt, geht schon aus seiner
allgemeinen Auffassung des Begriffes ,,Gut* hervor. Fast parallel mit den
Ansichten Rawu's gehen jene M urhardt’s (Theorie des Handels, I,'S. 22,
1831.) Zachariae (40 Biicher v. St., V. Band, 1. Abth, S. 2, 1832) dehnt
den Begriff der Waare gleichfalls anf Grundstiicke aus, wogegen Baumstark
(Cameral-Enkyclopidie, S. 449, 1835) ihn wieder auf bewegliche Sachgiiter
beschrinkt, und ausserdem eine gewisse Handelswiirdigkeit der Gi‘ltér, welche
‘Waaren werden sollen, verlangt. Hiemit kommt er der populiren Auﬁ'assung
nahe, welche in den Schriften von Fulda, Lotz Schén und Herr-
mann wieder die herrschende wird. Riedel, (Nationai(’ikon. I, S. 836,
1838) und Roscher, (Syst. I, 95) stellen den wissenschaftlichen Begriff
der Waare wieder her. Der Krstere nennt sie ,die zum Té,nsch oder
Verkauf bereit liegenden Giiter," der Letztere: nJedes zum Austausche be-
stimmte Gut, wobei tkonomische Giiter gemeint werden (ibid. I, §. 2).
Diesen’ folgen Mangoldt (Grundriss, S. 27); Knies (Tﬁbiné;er Zeitschrift
1856, 8. 266: ,,Fiir den Verkehr iiberschiissige Giiter); Rentsch (Handlwi)‘xu
terbuch d, V. Art., Waare“: , Tauschwerthe und zum Tausch bestimmte Giiter,*
und der Hauptsache nach auch Hasner (System, I, S.288 u. 802: abstracter
Tauschwerth mit den beiden Hauptformen: Waarenvorrath und Ba-@rfond).
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Waarencharakter nichts einem Gute Anhaftendes, keine Eigen-
schaft, sondern lediglich eine besondere Beziehung dessel%)en zu
derjenigen Person ist, welche dartiber verfiigt, eme.Bemehlmg,
mit deren Verschwinden auch der Waarencharakter der Giiter
selbst entfallen muss. Ein Gut hort de.mna.ch auf, Waarﬁ Zu
sein, sobald dasjenige wirthschaftende "Spbject, welf:hes dar}lber
verfiigt, seine Absicht, dasselbe zu verdussern, aufgiebt, oder das
betreffende Gut in die Hinde derjenigen Person gelangt,. welche
dasselbe nicht weiter auszutauschen, sondern zu consumiren b;f—
absichtigt. Der Hut, welchen ein Hutmacher, der ?eldensto ,
welchen ein Seidenwaarenhiindler in seinem Laiden sum Zwecke der
Versiusserung ausstellt, sind z. B. Waaren, sie horen a.ber.sofort
auf, Waaren zu sein, wenn der erstere den I‘I}lt Zum elgenin
Gebrauche, der letztere den Seidenstoff etwa zu einem Gesc}len ce
fiir seine Frau bestimmt, und Zuckerhiite,'oder Orangen sind m‘
den Hinden des Krimers Waaren, biissen ihren Waarencharakter
aber ein, sobald dieselben in die Hinde der “Consum.en.tel;
iibergegangen sind. Auch das gemiinzt'e Metall . hort. jsofolt atll )
»,Waare* zu sein, wenn dasselbe von seinem Besitzer nicht weiter

" Die E‘igenschaft des Productes halten von den Neuern beim Begriff der Waare

fost: Glaser (Allgem. Wirthschaftsl., S. 115, 1858), welcher ,,jedes Producytj
welches 1n den Handel kommt,“ Résler (Vollswirthsch. S. 217, 1864), welchet
,die fir den Umlauf bestimmten, oder im Umlaufe beﬁn.dhel.len Producte,
Scheel (Hildebrandt's Jahrbiicher, VI, S. 15), welcher ,die eu‘lzelnen. Zunl
Austausch bestimmten Producte* Waaren mnennt. Auch Stein beze}ch?e
(Lehrbuch d. Volksw., S. 152, 1858) die Waare als ,)ein% elnes., selbstin-
diges Product der Unternehmung®. In neuever Zeit ist wieder eine Anzahll‘
sum Theil sehr namhafter Gelehrten zum Gebrauche des .Wortes ,, Waare
im populdren Sinne zuriickgekehrt. So unter Andern B. Hxldfxbra‘ndt, wel-
cher in seinen Jahrbiichern (II, S. 14), Schéffle, welcher in seinem 5568
sellschattlichen System d, m. W, S. 456 w. 465, die Waaren den Dle.nstlexstufagen-
gegeniiberstellt. Der wissenschaftliche Be griff der Waare geht mdcs% hiebei
nicht verloren. Schiffle trennt im Gebrauche sogar sehr scharf ‘dle Waa-
ren im populiren und im wissenschaftlichen Sinne und.nennﬁ d1fase 1et%-
tern ., Tauschgiiter (ibid,, S. 50, 51 u. s, £). Hochst eigenthiimlich, -wie

in manchen andern Lehren, ist Schmalz, welcher (Staatsw. in Briefen, 1818,

1, S. 63) in Folge einer irrigen Auffassung des Verhdltnisses "zwiS(.:hen Geld
und Waare den Begriff dieser letztern mit dem der Gebrauchsgiiter in engerm
Sinne des Wortes verwechselt, also gerade zu dem Gegentheil der obigen
wissenschaftlichen Definition der Waare gelangt.
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282 TUeber den Begriff der Waare.

zum Austausche, sondern zu irgend einem.Gebrauchszwecke bs:
stimmt wird, z. B., wenn Thaler dem Silberarbeiter zu dem
Zwecke ibergeben werden, um daraus Sllbelgebchlrre Zu ver-
fertigen. ..

Der Waarencharakter ist demnach nicht nur keine Elgen-
schaft der Giiter, sondern der Regel nach nur eine voriiber-
gehende Bezichung derselben zu den wirthschaftenden Sub-
jecten. Gewisse Giiter sind von ihren Besitzern fiir den Austausch
gegen Giiter ..anderer wirthschaftenden Subjecte bestimmt, In
der Zwischenzeit des bisweilen durch mehrere Hinde vermittolten
Ueberganges aus dem Besitze der ersteren in den der- letzteren
nennen wir dieselben ,Waaren,“ haben sie aber ihr 6kono-
misches Ziel erreicht, das ist, befinden sie sich in den Hinden
der Consumenten, so héren sie selbstverstindlich auf, Waaren
zu - sein und werden ,Gebrauchsgiiter? im engeren, dem
der ,Waare“ entgegengesetzten Sinne des Wortes. Wo dies
indess nicht der Fall ist, wie z B. sehr hiufig bei Gold,
Silber etc., zumal in gemiinztem Zustande, bleiben sie natur-
geméss insolange ,Waaren,* als sie sich eben in dem den
Waarencharakter begriindenden Verhiiltnisse befinden ).

*) Aus dem Obigen ist ein Doppeltes ersichtlich: einerseits, dass ‘mit
dem allgemeinen Hinweise darauf, -dass das Geld eine , Waare« sei, nichts
fiir die Erklirung der. eigenthiimlichen Stellung des Geldes im
Kreise der Waaren gewonnen ist; andererseits, dass die Ansicht de-
jenigen, welche den Waarencharakter des Geldes bestreiten, ,,weil dasselbe
als solches, zumal als Miinze keinem Gebrauchszwecke diene,“ (abgesehen
von der Verkemnung der wichtigen Function des Geldes, welche in dieser
letztern Annahme liegt), schon um dessentwillen unhaltbar ist, weil der nin-
liche Einwurf auch gegen die Waarenqualitit allet andern.Giiter erhoben
werden kann. Keine ,,Waare® als solche dient nimlich einem Gebrauchs-
zwecke, am wenigsten in ihrer Verkehrsform (in Barren, Ballen, Gebinden,
im verpackten Zustande etc.). Jedes Gut muss, uwm in Gebrauch gezogen zu
werden, aufhoren, ,,Waare" zu sein, und seiner allfilligen Verkehrsform ent-
ledigt (eingeschmolzen, zerlegt, ausgepackt) werden. Die Minze und der
Barren sind nun aber die gebriauchlichsten Verkehrsformen der edlen. Metalle
und der Umstand, dass dieselben bevor sie in Gebrauch gezogen werden,
dieser ihver Verkehrsform entledigt werden miissen, ist demnach nichts,
was zu einem Zweifel an ihrem Waarencharakter ber echtigt.

Teher die Absatafihigkeit der Waaren. 283

§ 2.
Ueber die Absatzfihigkeit der Waaren.
a) Ueber die Grenzen der Absatzfihigkeit der Waaren.

Das Problem, die Ursachen "des verschiedenen und wech
selnden Verhiltnisses zwischen den im Austausch erscheinenden
Giiterquantititen darzulegen, ist von den Forschern auf dem Ge:-
biete der Volkswirthschaftslehre stets einer besonderen Aufmerk-
samkeit gewlirdigt worden; der Versuche, dies Problem zu lésen,
giebt es so viele, als selbststindige Bearbeitungen unserer Wissen-
schaft, ja, diese letztere ist bei manchen Bearbeitern - in eine
Theorie der Preise geradezu aufgegangen. Der Umstand dagegen,
dass die verschiedenen Giiter nicht mit gleicher Leichtigkeit
gegen einander umgesetzt werden konnen, ist bisher nur wenig
beachtet worden. Und doch ist die in die Augen fallende Ver-
schiedenheit der Absatzfihigkeit der Waaren eine Erscheinung
von so weit gehender practischer Bedeutung, von der richtigen
Erkenntniss der hier wirkenden Einfliisse hiingt in jedem -ein-
zelnen Falle so sehr der Erfolg der wirthschaftlichen Thitigkeit
des Producenten sowohl, als des Handelsmannes ab, dass die
Wissenschaft sich eciner genauen Untersuchung der Natur und
der Ursachen dieser Erscheinung fiir die Dauer nicht wohl' ent-
schlagen kann. Auch ist es ja klar, dass die bisher noch immer
controverse Lehre iiber den Ursprung des Geldes, des absatz-
fahigsten aller Gliter, in den hier einschliigigen Untersuchungen
allein ihre volle und befriedigende Begriindung finden kann,

So viel ich nun beobachten konnte, ist die Absatzfihigkeit
der Waaren 'in vier Richtungen begrenzt:

Erstens inRiicksichtaufdiePer sonen, an welche
dieselben abgesetzt werden kénnen.

Der Besitzer von Waaren hat es nicht in seiner Macht,
dieselben an jede beliebige Person abzusetzen; es ist vielmehr
stets nur ein' bestimmter Kreis von wirthschaftenden Individuen
vorhanden, an welche ein Absatz derselben stattfinden kann.

Er hat keine Aussicht, seine Waaren abzusetzen aa alle
jene, welche:
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234. Ueber die Absatzfihigkeit der Waaren.

a) keinen Bedarf an der Waare haben, ]

b) aus rechtlichen, oder physischen Griinden an dem Ein-
tausche der Waare verhindert sind *),

¢) keine Kenntniss von der ihnen dargebotenen Tausch-
gelegenheit haben **), und endlich an

d) alle jene, fiir welche Quantititen der in Rede stehenden

“Waare nicht das Aequivalent einer grdssern Quantitit des im

Austausche dagegen zu bietenden Gutes sind, als dies beim Be-
sitzer der Waare der Fall ist *#¥),

Fassen wir nun die Kreise von Personen ins Auge, auf
welche sich die Absatzfihigkeit der verschiedenen Waaren be-
schrinkt, so bietet sich uns das- Bild der grossten Verschieden-
heit dar. Man vergleiche nur den Kreis von Personen, an welchen
Brod und Fleisch, und jenen, an welchen astronomische Tnstru-

mente, den Kreis von Personen, an welchen Wein und Tabak,: -

und jenen, an welchen Sanskritwerke Absatz finden konnen. Die
gleiche Wahrnehmung kann in fast noch auffalligerer Weise bei
den verschiedenen Species von Waaren derselben Gattung und
Art gemacht werden. Unsere Optiker halten Brillen fiir alle
Grade der Weitsichtigkeit und Kurzsichtigkeit zum Austausche

*) Hier sind insbesondere die Beschrinkungen zu erwédhnen, welche
durch Luxus- und Sicherheitspolizei-Gesetze fiir die Absatzfihigkeit der
Waaren entstehen. Im Mittelalter war beispielsweise in vielen Liéndern die
Absatzfahigkeit von Sammet auof die dem Ritterstande und dem Clerus an-
gehorigen Personen, und die Absatzfihigkeit von Waffen ist in manchen
Lindern noch heutzutage auf solche Personen beschrinkt, welche die behord-
liche Bewilligung zum Besitze derselben haben. ‘ 5

#k) Waaren, welche wenig gekannt sind (,,unbekannte Artikel*), haben
schon aus diesem’ Grunde einen sehr engen Kreis von Abnehmern. Die Pro-
ducenten pflegen daher ihre Waaren nicht selten mit grossen okonomischen
Opfern ,bekannt* zu machen, um den Kreis von Personen, auf welche sieh
die Absatzfihigkeit derselben erstreckt, zu erweitern, _Hierin liegt auch die
volkswirthschaftliche Bedeutung der 6ffentlichen Ankiindigungen, Inserate,
Reclamen etc.

*#k) Durch die Entwickelung der Bediirfnisse und den steigenden Wohl-
stand eines Volkes wird die Absatzfihigkeit der Waaren im Allgemeinen
pedeutend erhoht, riicksichtlich einiger Waaren allerdings auch vermindert.
Manche Waare, welche in einem armen Lande leicht abgesetzt werden
kann, ist in demselben, sobald es zur wirthschaftlichen Bliithe gelangt ist,
geradezn wnanbringlich (Vgl. S.223 1£).
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bereit und unsere Hut- und Handschuhhindler, unsere Schuh-

macher und Kiirschner: Hiite, Handschuhe, Schuhe und Kiirschner-.

waaren von verschiedener Grosse und Qualitit. Wie gross ist
aber die Verschiedenheit des Kreises von Personen, auf welche
sich die Absatzfihigkeit von Brillen vom schérfsten vorhandenen
Schliffe beschrinkt, und jene von Brillen mittlerer Schiirfe?
Wie gross dic Verschiedenheit des Kreises von Personen, auf
welche sich die Absatzfahiglkeit von Handschuhen und Hiiten
von mittlerer, und solcher von aussergewohnlicher Grosse er-
streckt ? )

Die Absatzfihigkeit der Waaren ist zweltens
in Riicksicht auf das Gebiet begrenzt, innerhalb
welches dieselbe Absatz finden kann

Damit eine Waare nach irgend einem Orte Absatz finden
konne, ist ausser dem obigen Erfordernisse, dass daselbst ein
Kreis von Personen bestehe, an welchen dieselbe abgesetzt
werden kann, nothig:

a) dass kein physisches, oder rechtliches Hinderniss ihres
Transportes nach jenem Orte und ihrer Feilbietung daselbst
bestehe, :

b) dass durch die mit dem Transporte verbundenen Kosten
und Spesen nicht der aus den etwa vorhandenen Tauschgelegen-
heiten zu erzielende Nutzen erschopft werde (8. 170 ff).

Was nun den Umfang dieser Grenzen betrifft, so
ist dieé Verschiedenheit desselben bei den einzelnen Waaren
keine geringere, als jene, welche wir riicksichtlich des Kreises
von Personen beobachtet hahen, an welche die- Waaren Absatz
finden konnen. Es giebt Waaren, welche schon wegen des auf
gewisse riumliche Grenzen beschrinkten Bedarfes nur in einer
einzelnen Ortschaft, andere, die pur in einzelnen Bezirken,
andere, die nur in einem gewissen Lande, noch andere, welche
in allen Culturlindern, und solche, die selbst dariiber hinaus
fast in allen bewohnten Theilen der Erde Absatz finden konnen.
Die eigenthiimlichen Hiite, wie sie in manchen Thilern Tirol’s
von der Landbevolkerung getragen ‘werden, sind durchaus nur
in einem bestimmten Thale, die Hiite der schwibischen Bauern,
oder der ungarischen Landleute nicht leicht wo anders, als in
Schwaben, oder Ungarn abzusetzen, wihrend Hiiten der neuesten
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236 Ueber die Absatzfihigkeit der Waaren.

franzosischen Mode die Mérkte der ganzen civilisirten Welt offen
stehen. Schwere Pelzwaaren sind aus demselben Grunde in ihrer
Absatzfihigkeit lediglich auf nordliche Gegenden, schwere Woll-
waaven auf die Landstriche der nérdlichen und der gemiissigten
Zone beschrinkt, wihrend leichte Cottonwaaren fast auf der
ganzen Erde Absatz finden konnen. :
Einen nicht minder wichtigen Unterschied in dem Umfange
der Absatzgebiete begriinden die verschiedenen, mit dem Trans-
porte der Waaren nach entfernten Mirkten verbundenen &ko-
nomischen Opfer. Das Absatzgebiet der aus einem Steinbruche,
welcher nicht an einer Wasserstrasse liegt, gewonnenen gewGhn-
lichen Bausteine, das Absatzgebiet gewohnlichen Sandes, Thones,
oder Stalldingers reicht dort, -wo keine Eisenbahnen vorhanden
sind, nicht leicht weiter als 2—3 Meilen im Umkreise, und
selbst dort, wo Eisenbahnen bestehen, nur in den seltensten
Fillen iiber 15 —20 Meilen. Das Absatzgebiet von Steinkohlen,
Torf und Brennholz ist unter gleichen Verhiltnissen ein aus-
gedehnteres, aber immerhin doch enge begrenztes. Betrichtlich
weiter ist das  Absatzgebiet von Roheisen und Weizen, noch
weiter das von Stahl und Weizenmehl, und das Absatzgebiet von
edlen Metallen, Edelsteinen und Perlen umfasst so ziemlich alle
Theile der Erde, wo Bedarf an diesen Giitern besteht und die

- Tauschmittel hiefiir vorhanden sind.

Die 8konomischen Opfer, welche mit dem Transporte ver-
bunden sind, miissen durch die Differenz des Preises am Orte,
wo sie sich befinden, und an ihrem Bestimmungsorte gedeclkt

werden. Bei Waaren von geringer Kostharkeit kann diese Dif-

ferenz an und fiir sich nie bedeutend sein. Das Brennholz in
den Urwildern Brasiliens und selbst in manchen Gegenden Ost-
Buropas ist um. verschwindende Preise zu erstehen, in vielen
Téllen in grossen Quantititen geradezu kostenlos zu haben, der
Preis eines Centners Brennholz ist aber nirgends ein so grosser,
dass die Differenz zwischen demselben und dem Preise am Er-
zeugungsorte, und wire dieser letztere gleich Null, die Kosten
eines weiten Landtransportes decken konnte, wihrend bei
Waaren von grosser Kostbarkeit, z. B. bei Taschenuhren, die
Differenz zwischen dem Preise cines Centners dieser Waare
am Erzeugungsorte und auf den -entferntesten Mirkten z. B. in
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Genf und .in New-York, oder Rio-Janeiro, trotz des an und
fiir sich betriichtlichen Preises derselben am ersteren Markte,
leicht gross genug sein kann, um die Kosten und Spesen des
Transportes der Waare nach jenem fernen Absatzgebiete zu er-
setzen. Je kostbarer eine Waare, desto grosser ist demnach

~unter sonst gleichen Umstinden ihr Absatzgebiet.

Drittens sind die Waaren in “ihrer Absatz-
fahigkeit in quantitativer Weise begrenzt.

Die Absatzfihigkeit einer Waare ist in quantitativer Be-
ziehung auf den noch ungedeckten Bedarf an derselben und
weiter noch auf jene Quantititen beschrinkt, riicksichtlich welcher
die Grundlagen zu Skonomischen Tauschoperationen vorhanden
sind. Der Bedarf eines einzelnen Individuums an einer Waare
mag noch so weite Grenzen haben, iber diese Grenzen  hinaus
ist auf eine weitere Aufnahme von Quantititen derselben inner-
halb jedes gegebenen Zeitraumes nicht zu rechnen und selbst
innerhalb dieser Grenzen wird dies Individuum nur solche Quan-
titdten der Waare einzutauschen bereit sein, riicksichtlich welcher
die Grundlagen Gkonomischer Tauschoperationen fiir dasselbe
vorhanden sind- Aus der Nachfrage der einzelnen wirthschaften-
den Individuuen nach einer Waare setzt sich die Nachfrage nach
derselben iiberhaupt zusammen und die Quantitit einer Waare,
welche. im Grossen und Ganzen an die Mitglieder einer Gesell-
schaft abgesetzt werden kann, ist demnach bei jeder gegebenen
Gkonomischen Sachlage eine streng begrenzte, ein Absatz iiber
diese Grenze hinaus undenkbar. °

Was nun -den Umfang dieser Grenzen betrifft, so weist
auch dieser in Riicksicht auf die einzelnen Giiter eine sehr be-
merkenswerthe Verschiedenheit auf. Es giebt solche Waaren,
von welchen wegen des enge begrenzten Bedarfes unter allen
Umstéinden nur eng begrenzte Quantititen jeweilig Absatz finden
kénhen, andere bei ‘welchen der Bedarf ein grésserer ist und in
Folge dessen die quantitativen Grenzen der' Absatzfihigkeit be-
trichtlich weiter sind, noch andere bei welchen nahezu jede
practisch in Betracht kommende Quantitit Absatz finden kann.

- Der Verleger eines Werkes iiber die Sprache der Tupi-
Indianer kann bei einem missigen Preise des Werkes auf einen

" Absatz von etwa 300, aber selbst bei dem geringsten Preise
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nicht auf einen hoheren Absatz als von 600 Exemplaren re?hnen.
Ein Gelehrtenwerk, fiir welches sich nur ein enger Krets von
Fachgenossen interessirt, ist iberdies der Regel nach noch fiir die
Bediirfnisse mehrerer Gelehrtengenerationen berechnet - findet
in vielen Fallen erst mit dem wachsenden Rufe seines Ver-
fassers Absatz, und ist anders als allmilig durchaus nicht abzu-
setzen. Ein Werk, welches eine Wissensehaft behandelt, an
welche sich ein allgemeines Interesse kniipft, mag dagegen, trotz
seines gelehrten Charakters, doch immerhin einen .Absatz .VOH
mehreren Tausend, populir wissenschaftliche Schr.lften einen
solchen von 20—30.000 und mehr, bedeutende‘ Dichterwerke
unter giinstigen Umstinden einen - Absatz von vielen hundert-
tausend Exemplaren finden. Man erwige aber allc_h nur ‘den
Unterschied der quantitativen Grenzen der Absatzf:a.hlgkeﬂ:, sines
Werkes iiber peruanische Alterthiimer und d_er Gedichte Friedrich
Schillers, oder eines Sanskritwerkes und der .Drameu‘ S.hakes-
peare’s! Viel grisser erscheint noch die Verschiedenheit in den
quantitativen Grenzen der Absatzfihigkeit der Wa.arfan, wenn
wir etwa, einerseits Brod und Fleisch, und andererseits Chm.a»—
rinde und Bibergeil, oder aber, einerseits. Baumwollstoffe und
Schafwollwaaren, und andererseits astronomische Instrunfente und
anatomische Priparate in Betracht ziehen. 1‘\.’la'n Vt?rglelche fndn
lich die quantitativen Grenzen der Absa,tzfal}.lgkelt von I-I.f.lte]:
und Handschuhen mittlerer und solcher von auss'erstjer Grosse!

Endlich sind viertens die Waaren 1n.1hrer Ab-
satzfahigkeit auch 1'iicksicht1ich’der Zeltgre.znzen
beschrinkt, innerhalb welcher sie Absatz finden
l\onnli‘)asn'giebt Griiter, nach welchen nur im Win?:er, andere, na(‘3h
welchen nur im Sommer ein Bedarf vorhanden ist, noch andere,

fiir welche nur-innerhalb eines kiirzeren oder lingeren, voriiber-

gehenden Zeitraumes Nachfrage besteht. Progra,mme.: fiir. befvop

stehende Festlichkeiten, oder Klmstvorstelll.lngell‘?nd im gewissen

Sinne selbst Journale und Modeartikgl slnq 'Gufw‘ar -.d.leser ;&rt
Ja, alle Giiter von kurzer CODSGPVII‘UPgSf&hlngIt fm}d s‘cgu..u}
ihrer inneren Natur nach riicksichtlich ihrver Absatzfihigkeit au
ine n Zeitraum beschrinkt.

emen;ir;iz tritt nun noch der Umstand, dass das ,am Lager
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halten“ der Waaren fiir den Eigner der Regel nach mit nicht
unbetrichtlichen Skonomischen Opfern verbunden -ist. Was fiir
die Absatifihigkeit der Wasren in riumlicher Beziehung die
Frachtkosten und Frachtspesen, das sind fiir die’ zeitlichen
Grenzen der Absatzfihigkeit der Waaren die Kosten der Lage-
rung, der Conservirung und die Zinsverluste. Ein Viehhéndler,
welcher unter unsern Cultarverhiltnissen eine Heerde Schlacht-
thiere feil hillt, wird wegen ihrer beschrinkten Conservirungs-
fihigkeit, wegen der Zinsverluste, hauptsichlich aber um der
sonstigen Gkonomischen Opfer willen, welche mit dem Besitze
dieser Thiere als ,Waaren® verbunden sind, fiir den Absatz der-
selben innerhalb gewisser zeitlicher Grenzen nothwendigerweise
Sorge tragen miissen, und auch der Wollhéindler, der Eisen-
héindler besitzen Waaren, deren Absatzfihigkeit zum Theile aus
physischen, zum Theile aus Skonomischen Griinden (Lagerungs-
kosten, Zinsverluste) auf gewisse Zeitgrenzen beschriinkt ist.
Auch riicksichtlich dieser letztern kénnen wir indess bei den
verschicdenen Waaren eine stark in die Augen fallende Ver-
schiedenheit beobachten. Die zeitlichen Grenzen, innerhalb welcher
z. B. Austern, frisches Fleisch, manche zubereitote Speisen und
Getriinke, Blumenstriusse, Programme fiir bevorstehende Fest-
lichkeiten, politische Tagesblitter u. s. {. Absaty finden konnen,
beschriinken sich im Grossen und Ganzen auf wenige Tage,
nicht selten auf wenige Stunden, die der meisten frischen Baum-
friichte, vieler Modewaaren, von Wildpret, von Topfgewsichsen
u. dgl. m. auf wenige Wochen, die anderer dhnlicher Waaren
auf wenige Monate, wihrend dieselben bei noch anderen Waaren,
zum mindesten soweit dieselben von ihrer Conservirungsdauer
und dem andauernden Bedarfe an jemen Giitern abhiingen, sich
auf Jahre, Jahrzehnte und selbst auf Jahrhunderte erstrecken.
Hiezu tritt nun noch der Umstand, ‘dass die mit der Con-
servirung und Lagerung der Waaren verbundenen Gkonomischen
Opfer ausserordentlich verschieden sind und dsdurch ein weiteres
sehr wichtiges Moment der Verschiedenheit der zeitlichen
Grenzen der Absatafihigkeit der Waaren entsteht. Wer Brenn-
holz oder Bausteine feil hilt, die er im Freien lagern kann;
wird der Regel nach mnicht so -sehr zu einem raschén Absatz
gedringt sein, als ein Mébelhindler, und dieser wieder weniger
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als ein Pferdehéindler, und der - Besitzer von Gold oder Silber,
Edelsteinen und sonstigen (wenn man. von dem Zinsverluste ab-
sieht) fast kostenlos zu lagernden Waaren, besitzt Giiter, deren
Absatzfihigkeit sich auf viel weitere zeitliche Grenzen erstreckt,
als jene aller oben genannten.

b) Ueber den verschiedenen Grad der Absatzfihighkeit der Waaren.

Wir haben in dem bisherigen gesehen, dass die Absatz
fahigkeit der Waaren bald auf einen engeren, bald auf einen
weiteren Kreis von Personen, bald auf engere, bald auf weitere
riiumliche, zeitliche und quantitative Grenzen beschréinkt ist.

Mit all’ dem haben wir indess nur die Husseren Grenzen ge-"
kennzeichnet, innerhalb welcher bei jeder gegebenen dkonomischen -

Sachlage der Absatz der Waaren stattfinden kann, und es er-
iibrigt uns nunmehr zu untersuchen, von welchen Ursachen die
gréssere oder geringere Leichtigkeit, mit welcher Waaren inner-
halb der obigen, ihrer Absatzfihigkeit gezogenen Grenzen um-
gesetzt werden konnen, abhingig ist.

" Zu diesem Zwecke ist es nothwendig, dass wir einige Worte
iiber die Natur und Bestimmung der Waare vorausschicken. Die
Waare ist. ein fiir den Austausch bestimmtes Gkonomisches
Gut; sie ist indess nicht schlechthin fir den Austausch be-
stimmt. Der Eigner der Waare hat die Absicht, dieselbe aus-
zutauschen, aber durchaus nicht fiir jeden Preis. Wer ein Lager
von Taschenuhren besitzt, kann dasselbe fast unter allen denk-
baren Umstinden riumen, falls er die Taschenuhren um einen
Thaler das Stiick, und ein Lederhiindler das seine, - falls er das
Leder zu dhnlichen Schléuderpreisen verdussern wollte. Nichts
destoweniger -werden sich die beiden obigen Handelsleute even-
tuell fiir berechtigt halten, iiber mangelnden Absatz zu klagen,
denn ihre Waarén sind, wie gesagt, zwar zur Veriusserung be-
stimmt, aber nicht zu jedem, sondern zu dem der allgemeinen
okonomischen Sachlage entsprechenden Preise.

Die effectiven Preise sind nun aber das Product der jewei-
ligen Concurrenz-Verhiltnisse (8. 203) und dieselben entsprechen
um so mehr der allgemeinen wirthschaftlichen Sachlage,
je vollstandiger die  Concurrenz auf beiden Seiten stattfindet.
Vird durch irgend welche Umstinde ein Theil derjenigen,
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welche Bedarf an einer Waare haben, von der Concurrenz zu-
riickgehalten, so sinkt der Preis unter das der allgemeinen
wirthsebaftlichen - Sachlage entsprechende Niveau, erfolgt dies
bei der Concurrenz in dem Anbote, so steigt der Preis der
Waare iiber dasselbe.

Ist nun die Concurrenz um eine Waare eine ungeregelte,
so zwar, dass die Gefahr besteht, dass die Eigner dieselbe bei
der Verdussering zu den konomischen Preisen nicht werden
absetzen konnen, wiahrend diese Gefahr fiir die Eigner anderer
Waaren nicht, oder doch nicht in gleichem Masse besteht, so ist
es klar, dass dieser Umstand einen sehr wichtigen Unterschied
in der Absatzfihigkeit der in Rede stehenden Waaren begriindet,
denn die erstern Waaren konnen ihrer Bestimmung leicht und
sicher, die andern oft nur mit ¢konomischen Opfern, unter Um-
stinden wohl auch gar nicht zugefithrt werden.

Mirkte, Messen, Borsen, periodisch wiederkehrende offent-
liche Auctionen, wie sie z B. in grossen Seestddten stattfinden,
und dergleichen &ffentliche Einrichtungen mehr, haben den Zweck,
die simmtlichen massgebenden Interessenten bei der Preisbildung
einer Waare dauernd, oder doch periodisch an gewissen Punkten
za versammeln und dadurch die Preisbildung zu einer Skono-
mischen zu machen. Waaren, fiir welche cin geregelter Markt
besteht, konnen desshalb von ihrem Besitzer leicht zu den der
jeweiligen allgemeinen 8konomischen Sachlage entsprechenden
Preisen abgesetzt werden, wihrend andere, deren Umsatz ein
ungeregelter ist, auch zu ungeregelten Preisen die Hinde wech-
seln, bisweilen gar nicht an den Mann zu bringen. sind. Die Er-
richtung eines Marktes fiir einen Artikel hat den Erfolg, den
Producenten desselben, beziehungsweise denjenigen wirthschaf-
tenden Subjecten, welche damit Handel treiben, die Aussicht zu
erdffinen, ihre Waaren jeweilig zu Skonomischen Preisen ahsetzen
zu konnen, und es ist klar, dass z. B. die Errichtung eines
Woll- oder Getreidemarktes in einer Stadt die Absatafihighkeit der
Wolle, beziehungsweise des Getreides, in dem umliegenden Pro-
ductionsgebiete dieses Artikels bedeutend vermehrt, wie denn
7. B. auch die Zulassung eines Effectes zum Handel auf der
Bﬁrse,' die sogenannte Cotirung, zur Gkonomischen Preisbildung
beim Umsatze desselben, und wegen der Garantie, welche dieser
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‘Umstand den Besitzern des bestiglichen Effectes fiir einen Ab-
satz zu okonomischen Preisen gewihrt, auch zur Vermehrung
der Absatzfihigkeit desselben in eminenter Weise beitrégt.

Schon der Umstand, dass jeder Consument die Besitzer
einer Waare aufzufinden weiss, — was beim Grosshandel wohl am
besten dadurch geschieht, dass die Eigner der Waare mit ihren
Lagern moglichst nahe zusammenviicken, wm durch ihre Con-
centrirung eine #hnliche Concentrirung der Consfifnenten hervor
zurufen, — steigert im hohen Masse die Wahrscheinlichkeit, dass
die betreffenden Waaren jeweilig zu Skonomischen Preisen zur
Veriiusserung gelangen werden und der Mangel einer solchen
beim Grosshandel ganz allgemein zu beobachtenden Concen-
trirung im Detailhandel, so naturgemiss er sich auch aus der
Riicksichtnahme auf die Bequemlichkeit und Zeitersparniss =der
-Consumenten ergiebt, bildet doch den Hauptgrund der minder
okonomischen Preisbildung in diesem letztern Zweige des Ver-
kehres.

Der Umstand, dass fiir eine Waare gewisse Concentrations-
punkte®des Verkehres und der Okonomischen Preisbildung be-
stehen, hat indess nicht nur den Erfolg, dass ihr Umsatz daselbst
zu 6konomischen Preisen erfolgt. Die Preise, die sich in diesen
Centren des Verkehres bilden, gelangen fortlaufend zur Kennt-
niss des Publicums und bieten die beziiglichen Versffentlichun-
gen auch den ausserhalb jener Verkehrscentren befindlichen In-
teressenten die Moglichkeit, Geschifte zu den der jeweiligen
Skonomischen Sachlage entsprechenden Preisen abzuschliessen.
Allerdings wird dies nur sehr selten bei den grossen Kiufern
oder Verkiufern einer Waare der Fall sein, welche durch ihre
Transactionen einen massgebenden Einfluss auf die Preisbildung
selbst ausiben, aber die ,kleinen Leute,“ deren Geschifte zu
unbedeutend sind, um nennenswerthe Preisschwankungen hervor-
zurufen, sind durch jene Verdffentlichungen in den Stand ge-
setzt, auch ausserhalb des Verkehrsmittelpunktes ihre Umsitze
in Skonomischer Weise zu bewerkstelligen und participiren so-
mit an den Vortheilen des Marktes, den sie nicht einmal be-
suchen.. In der Nachbarschaft von London mag es vorkommen,
dass ein Pichter nach der Notirung der , Times® iiber das Getreide-
geschift in Marklane mit einem Miiller abschliesst und in Wien
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geschehen geringfiigigere Spiritusverkiufe nicht selten nach der
Notiz der ,Neuen freien Presse,“ oder eines anderen bewahrten
Blattes und so haben Concentrationspunkte des Verkehres in
einer Waare ganz allgemein den Erfolg, dass die Eigner von
Waaren dieselben an jedes wirthschaftende Subject, das nach
denselben Begehr hat, zu dkonomischen Preisen abzusetzen in
der Lage sind, _

~ Der UmStand nun, dass der Kreis von Personen, auf
welche sich  die Absatzfihigkeit der verschiedenen Waaren er-
streckt, wie wir obem sahen, zum Theile enger, zum Theile
weiter ist und die Concentrationspuncte der Interessenten bei
der Preisbildung dieser Waaren bald besser bald schlechter or-
ganisirt sind, ist die erste Ursache der verschiedenen Absatz-
fahigkeit der Waaren, )

Es giebt zweitens Waaren, welche innerhalb der ihrer
Absatzfihigkeit gezogenen Grenzen fast tiberall Mirkte finden.
Nutzvieh, Getreide, Metalle und dhnliche Giiter des allgemeinsten
Gebratches haben ihren Markt fast iiberall; wo tiberhaupt ein
Verkehr besteht, und jedes Stidtchen und selbst der kleinste
Marktflecken wird in gewissen Zeiten zum Markte fiir diese
Giiter, wihrend fiir andere Waaren (Rauhwaaven, Thee, Indigo)
nur wenige durch weite Gebiete getrennte Markte bestehen.
Diese Miirkte sind riicksichtlich der Preisbildung yon einander
nicht unabhingig. Die Berichte tiber die auf einem Markte vor-
fallenden Transactionen werden, wofern der Markt von mass-
gebender Wichtigkeit ist, nach’ allen iibrigen Hauptmirkten ge-
meldet und eine eigene Classe von wirthschaftenden Individuen,
die der Arbitrageurs, sorgt dafiir, dass die Preisdifferenzen zwischen
den einzelnen Mirkten nicht in nennenswerther Weise die Kosten
und Spesen des Transportes iibersteigen.

Der Umstand nun, dass die Absatzfahigkeit der Waaren
sum Theile auf ein weiteres, zum Theile auf ein engeres rium-
liches Gebiet beschriinkt ist, und dass die einen Waaren inner-
halb dieses Grebietes an zahlreichen, die andern nur an wenigen
Verkehrspunkten zu tkonomischen Preisen Absatz finden konnen,
“der Besitzer der ersteren Waaren, demnach dieselben, je mach
seinem Belicben, an zahlreichen Punkten eines weitern, der an-
dere nur an wenigen Punkten eines engeren Verkehrsgebietes
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- zu keinem Preise anbringlich.

‘wenn sie zu Markte gebracht wiirden.
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zu dkonomischen Preisen absetzen kann, ist die zweite Ursache
der verschiedenen Absatzfahigkeit der Waaren.

Es giebt drittens Waaren, in welchen eine lebhafte und
wohl geregelte Speculation besteht, welche jede jeweilig zu
Markte gelangende Theilquantitit der verfigbaren Menge der-
selbe.m, wenngleich sie auch den laufenden Bedarf iibzl“éteigt
-aufmmmt, wihrend sich die Speculation an dem Verkehre7
in. anderen Waaren nicht, oder doch nicht in ﬁéichem Masse
bet%leiligt und bei Ueberfiillung des Marktes die Preise entweder
rapide sinken, oder aber die zugefiihrten Waaren unveré.usserf
vom I?/'Iarkte zuriickgefiihrt werden miissen. Giiter der ersten
Art konnen der Regel nach jeweilig in jeder thatséichlich vor-
handenen Quantitdt mit geringer Preiseinbusse zur Ver'zi.us’serung‘;

gebracht werden, wihrend der Eigner einer Waare, in welcher’

keine Speculation besteht, dieselbe in einer den laufenden Be-
darf ﬁbersteigenden Quantitit entweder gar nicht, oder doch
nur mlt. grossen Verlusten umsefzen kann. 7
. V\];uf~ haben schon F)ben‘in.gewissen fiir specifische Gelehrten-
eise berechneten Schriften ein Beispiel fiir die letstere Classe
von Waaren gegeben. Wichtiger in dieser Hinsicht sind indess
jene Waaren, welche fiir sich lkeine selbststéindige Bedeutung
.habeu und nur als Theil einer anderen begehrt werden. Was
immer der Preis der Spiralfedern fiir Taschenuhren Ode:r der
Druckmes§er von Dampfmaschinen sein mag, der Beba1‘f an den-
selben Wll.‘d sich ziemlich genan nach der Quantitit def
zu verfertigenden Uhren und "Dampfmaschinen richteﬁ und
eine betriichtlich grossere Quantitit der obigen Waaren . wire
Gold ilber :
manche andere Giiter, bei welchen eiigf esrilgbe;)le;'?:}iizz ::r(iiis?
b.areI%AQ‘uantitéit ein fast ungemessener Bedarf entgegenstehgt
sind in ihrer Absatzfihigkeit in quantitativer Beziehung nahe—,
zu unbegrenzt. Es ist kein Zweifel, dags auch die :a.usend—
fache Quantitit des jetzt vorhandenen Goldes und die hundert-
fache des jetzt vorhandemen Silbers noch immer Kiufer finden
7
Di
Met:.xlle wiirden hiedurch tief im Preise sinkclac; i?]?in dgai];a‘n:ljer;
Zwe.l'fel auch von minder begiiterten Personen zu Gerath und
gewdhnlichem Geschirr, und selbst von den #rmeren Leufen Zu
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Schmuck verwendet werden, aber selbst bei der obigen enormen
Vermehrung wiirden sie nicht vergeblich zu Markte gebracht
werden und vor wie nach Absatz finden, wihrend eine gleiche
Vermehrung des besten Gelehrtenwerkes, der vorziiglichsten
optischen Instrumente, ja selbst so wichtiger Waaren, wie Brod
und Fleisch, »dieselbenn geradezu unverkiuflich machen miisste.
Aus dem Obigen folgt fiir den Besitzer von Gold und Silber die
grosse Leichtigkeit, fiir jeden Theil der jeweilig vorhandenen
Quantitit dieser Giiter, im schlimmsten Falle mit einem kleinen
Preisverluste, Absatz "su finden, wihrend bei den meisten anderen
Giitern bei plotzlichen Waarenanhiufungen die Preisverluste
leicht viel grosser sind, noch andere Giiter unter solchen Um-
stinden gar nicht veriussert werden kénnen.

Der Umstand nun, dass die quantitativen Grenzen der Ab-
satzfihigkeit einer Waare bald weiter, bald enger sind, und von
dor einen Waare innerhalb dieser Grenzen jede factisch zu
Markte gelangende Quantitit leicht zu oOkonomischen Preisen
Absatz findet, wihrend das Gleiche bei anderen Waaren nicht,
oder doch nicht in dem gleichen Masse stattfindet, ist die dritte
Ursache der verschiedenen Absatzfahigkeit der Waaren.

Es giebt endlich viertens Waaren, fiir welche ein fast
ununterbrochener Markt besteht. Effecten und in Orten, wo
Waarenborsen bestehen, auch eine Anzahl von Rohproducten
konnen tédglich zur Verdusserung gebracht werden, andere
Waaren werden an zwei oder dyel Wochentagen gehandelt, fir
Getreide und sonstige Kornerfriichte Lestehen meist Wochen-
markte, fir Manufaéturwaaren Vierteljahrsmessen, fiir Pferde
und sonstige Nutzthiere meist zwei oder mehr sogenannte Jahr-
mirkte etc. . )

Der Umstand nun, dass die zeitlichen Grenzen der Absatz-
fahigkeit der Waaren zum Theile weiter, zum Theile enger sind
und innerhalb dieser Grenzen einige Waaren in jedem beliebigen

Zeitpunkte, die anderen nur in mehr oder minder entfernten
Zeitabschnitten zu dkonomischen Preisen zur Verdusserung ge-
langen konnen, ist die vierte Ursache der verschiedenen Absatz-
fahigkeit der Waaren.

Wenn wir einen Blick auf die Erscheinungen des -wirth-
schaftlichen Lebens werfen und uns die ausserordentliche Ver-
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schiedenheit der::Absatzfihigkeit der einzelnen Waaren en t-
‘gegentritt, so wird es uns nunmehr nicht schwer werden, die-
selbe auf eine oder mehrere der oben dargelegten Ursachen
zuriickzufithren.

Wer eine Quantitit Getreide besitzt, hat eine Waare in
den Hénden, deren er sich, dort wo Fruchtbdrsen bestehen,
so zu sagen jeden Augenblick, dort wo lediglich Wochenmirkte
bestehen, doch jede Woche zu den der 6konomischen Sachlage
entsprechenden Preisen entledigen kann, cine Waare, welche,
um einen kaufménnischen und sehr bezeichnenden Ausdruck zu
gebrauchen, gleichsam ,baar Geld“ ist. Die Ursache hievon
liegt in dem weiten Kreise von Personen, welche Bedarf an
diesem Gute haben, in ‘den weiten rdumlichen, zeitlichen und
quantitativen Grenzen der Absatzfihigkeit desselben, in der
meist tiichtigen Organisation des Marktwesens und der Iebhaften
Speculation in dieser Waare. -

" Wer Rauhwaaren am Lager hat, wird in mehrfacher Be-
ziehung etwas ungiinstiger gestellt sein. Die quantitativen Grenzen
der Absatzfihigkeit dieses Artikels sind viel enger, das Markt-
wesen ist weitaus nicht so wohl geregelt, als beim Getreide, die
Mérkte fir diese Waare sind zeitlich und viumlich meist sehr
entfernt von einander und die Speculation in diesem Artikel
ist eine viel weniger lebhafte, als beim Gretreide. Wer Weizen be-
sitzt, wird sich fast unter allen Umstinden seiner Waare ent._
ledigen konnen, falls er dieselbe um einige wenige Kreuzer
unter der laufenden Notirung abgeben will, in Rauhwaaren wird
dies nicht immer der Fall sein und es wird bei diesem Artikel
leichter der Fall eintreten, dass der Eigner seine Waare nur
mit verhiiltnissmiissig grossen Verlusten, oder aber in einem
gegebenen Momente wohl auch gar nicht umszusetzen in der
Lage, und eine liingere Zeit zuzuwarten gezwungen sein wird.

Und nun vergleiche man die Absatafihigkeit des Ge-
treides gar mit jener von solchen Artikeln, wie Fernréhre,
Meerschaumwaaren, Topfgewiichse im Allgemeinen, oder gar
mit jener der minder gangbaren Sorten dieser Waaren!!

¢) Ueber die Circulationsfihigkeit der Waaren.

Wir haben in dem Obigen die allgemeinen und besonderen

Ursachen der verschiedenen Absatzfihigkeit der Waaren dar—
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ﬂgelegt oder, mit andern Worten, die Ursachen der grosseren,.
? . . . . R
oder ’geringeren Leichtigkeit, mit welcher = ein Bigner .seine

Waaren zu Okonomischen Preisen zu veraussern Aussicht hat

“Pamit wire auch die Frage der grosseren, oder geringeren

Leichtigkeit, mit welcher die verschied.enen Wa,a.re:fl‘ ?u;:Ch .
mehrere Hinde circuliren kdnnen, gel‘ﬁst, indem Jelde. (ﬁlcu 8 (110n
einer Waare durch mehrere Hinde sich doch lfadxghc a1us‘ de.n
einzelnen Transactionen zusammens.etzt,. und_ eine Waa1e,‘ ﬂlle
leicht aus der Hand ihres Eigners in die eines anderen w1rt -
schaftenden Subjectes gebracht werden kann? auf. d(;x} Zrﬁtin
Blick, eben so leicht ihren Weg aus der zweiten ut.fﬂ?e. él }e;
Hand u. s. £ finden sollte. Diese Voraussetzung tu. ’ je doom
erfahrungsgemiiss nicht bei allen Waaren zu, und es wnc1 ;n 1;36-
Nachfolgenden unsere Aufgabe sein, zu }mtersucrhex?, w;, mhet ber
sonderen Griinde bewirken, dass ein Theil (.]8).‘ V\aé:uen el({) :
Hand zu Hand circulirt, wihrend das Gleiche bei den fulrlgken,t
und unter andern selbst bei Waaren von grosser Absatzfahigker
et I;)GObiziit%Vazjfiin \]\fglnclllle in der Hand eines jeden‘ \‘virt}'x-
schaﬁeidin Individuums nahezu d_ie gleiche. A.bs%t{z;fal;lgl{e;
haben.  Die Goldkdrner, welcher ein schmutziger sie (fn.n Sgei-
Zigeuner in dem Sande des Aranyo]s ge\\{onmindel}ml;g,b:;;lzer; o
i bsatzfahig, als in jenen des e .

26(3;2222&1;1'12:? \:gf:rn er m;gr den richtigen Ma;;l.iht fiir 15?;(1;13
Waaren aufzufinden weiss, und die Goldkorner or?nen ‘c ];

i iebi nzahl von Hinden geben, ohme hiedurch an
flllr;:r ];fll)lsea]i;gfzhigkeit etwas einzubiissen. Kleidungsstiicke , Bett-~

i zubereitete Speisen etc. ;
(Slillci(:),igen Person, falls sie diesglben. auch nich pronch
und- selbst dann, wenn sie dleselb.en von vorn i:t}')el'
lediglich zum Zwecke der Weiterbegebung im Austa;sc.hz Ef :ﬁ;
nommen hatte, verd'zichtig,dfast uialgbrlr.;ggl;clh i:lmde I;]eH(;nden

rthet. Waaren dieser Art m

fl:]:'rbeirll'?ézuden Producenten, oder gewissel: Hanéelsleutefn?]‘(;l;
.so absatzfihig sein, sie biissen ihre Absatzfihigkeit ganz,t ;)h,t
doch zum Theile ein, wenn auch nur der Verd}a.cht en sbe rn:
dass sie sich bereits im Gebrauche,‘.oder auch nur in unsa.;lli ee-
Hinden befunden haben, und sie sind desshalb nicht wohl g

wiren dagegen in den Hinden
t in Gebrauch

gezogen,
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eignet, im. Gkonomischen Austausche von Hand zu Hand zu
circuliren. - :

Andere Waaren erfordern zu ihrem Vertriebe besonder‘e

Kenntnisse, Fertigkeiten, Verbindungen, oder behérdliche Ver- "

Willigungep, Privilegien u. dgl. m. und sind in den Handen eines
wirthschaftenden Subjectes, bei welchem diese Voraussetzungen
nicht zutreffen, nicht, oder doch schwer veriusserlich und jeden-
falls entwerthet. Waaren, die fir den indischen oder siid-
amerikanischen Verkehr bestimmt sind, Apothekerwaaren
Monopolartikel u. dgl. m. mégen in den Hinden gewisser :Per:
sonen sehr absatzfihig sein, in den Hinden anderer Personen
b‘iissen sie dagegen einen grossen Theil ihrer Absatzfithigkeit
ein und sind desshalb eben so wenig, wie die oben genannten
Waaren, geeignet, von Hand zu Hand zu circuliren.

Selbst Giiter, welche, um iiberhaupt verwendbar zu sein
dem Bediirfnisse des Consumenten ‘erst noch besonders ange:

_passt werden miissen, sind nicht in der Hand eines jeden Eigners:

in gleichem Masse absatzfihig. Schuhe, Hiite u. dgl. Artikel
mehr, von welcher Grosse sie auch immer sein’mogen, sind in
den Hinden eines Schubiwaarenhéindlers, beziehungsweise eines
Hutmachers, in dessen Werkstdtte oder Kaufladen sich ein
grosser Consumentenkreis versammelt, immer von einer gewissen
Absatzfihigkeit, insbesondere da die obigen Geschiftsleute der
Regel nach die Mittel in den Hinden haben, um die Waare den
speciellen Bediirfnissen ihrer Kunden anzupassen. In den Hinden
einer andern Person sind diese Waaren schwer und fast immer
nur ‘mit bedeutendem Verluste abzusetzen. - Auch solche Waaren
sind nicht dazu geeignet, von Hand zu. Hand zu circuliren.
‘Auch Giiter, deren Preis nicht wohl bekannt, oder bedeu~
tenden Schwankungen ausgesetzt ist, sind nicht leicht von Hand
zu Hand ibertragbar. Dem Uebernehmer dieser Giiter droht
die Gefahr, dieselben zu ,iiberzahlen,“ oder, bevor er sie weiter

“begeben hat, durch eine Minderung ihres Preises zu Schaden -

zu kox‘nmen. - Bine ,Partie Getreide* pflegt - auf “Fruchtbérsen

und ein Posten gangbarer Effecten auf Geldborsen leicht zehn:
mal wihrend weniger Stunden die ,Hinde% zu weéhéeln, wihrend
Landgiiter oder gar Fabriken, deren Werth sich erst nach einer

igenauen Untersuchung aller Umstéinde feststellen lisst, zu einer. .
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so raschen Circulation ganz und gar untauglich sind. Selbst
Personen, welche ausserhalb der Bérse stehen, nehmen leicht
Effecten, "deren Preis keinen betriichtlichen Schwankungen unter-

4 lieg‘t;k, an Zahlungsstatt, wihrend Waaren, die heftigen Preis-
“schwankungen unterliegen , nicht leicht anders als ,unter dem

Preise“ civculiven konnen,  da alle jene Personen, welche der
Speculation” ferne stehen, sich gegen Verluste sicher stellen
wollen. Auch Waaren, deren Preis ein unbestimmter, beziehungs-
weise ein stark schwankender ist, sind demnach nicht wohl ge-
eignet, von Hand zu Hand zu circuliren. )

Klar ist endlich, dass die einzelnen, die Absatzfihigkeit der
Waaren beschrinkenden Momente iiberall dort, wo es sich um
die Uebertragung derselben von Hand zu Hand, von Ort zu Ort
und aus einem Zeitraume in den andern handelt, in potencirter
Weiss in’s Gewicht fallen. Waaren, deren Absatzfibigkeit auf
einen engen Kreis von Persomen beschriinkt, deren Absatzge—
biet ein enges, deren Conservirungsdauer eine kurze, oder aber
‘Waaren, deren Conservirung mit betrichtlichen dkonomischen
Opfern verbunden ist, Waaren, welche jeweilig nur in eng be-
grenzten Quantititen zu Markte gelangen konnen, deren Preise
nicht wohl regulirt sind u. s. f., mbgen in gewissen, wenn auch
noch so engen Grenzen ein gewisses Mass der Absatzfihigkeit
behaupten — circulationsfihig konnen sie aber nicht werden.

So stellt sich,uns die Circulationsfihigkeit der Waaren
als eine auf jedes wirthschaftende Subject, in dessen Hinden sie

" gich befinden, erstreckende Absatzfihigkeit, im weitesten Sinne

dieses Wortes, zugleich aber auch als eine solche dar, bei welcher

nicht nur ein einzelnes Moment, sondern die simmtlichen oben'-

erwihnten vier Momente der hdheren Absatzfihigkeit einer
-Waare zusammentreffen. .
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